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Einfach e klar  verstandlich: So gibt es Fordergelder fiir Sie!

Kapitel 1: Vorwort

Zielgruppe dieses Ratgebers

Dieses Buch behandelt in sehr konkreter Form die Beratungs-Foérderung fur Un-
ternehmer und Unternehmerinnen in der

e Vorgrindungsphase
e Grundungsphase und auch
e Nachgrtndungsphase ... bis hin zu 5 Jahren danach

sowie
unabhangig vom Alter des Unternehmens zu allen wirtschaftlichen und organi-
satorischen Fragen

e 7.B. zur Erkennung und Erarbeitung zusatzlicher
Geschaftspotentiale

e zur ErschlieBung weiterer Finanzquellen

e zur Sanierung von Unternehmen in Schwierigkeiten.

Grundlagen zur Férderung

Die Forderung der Griindungsberatung ist in Deutschland Léandersache und wird
daher in den Bundeslandern unterschiedlich gehandelt. Ich stelle in solchen Fal-
len die Situation in NRW dar - fiir andere Bundeslander gibt es
dhnliche Fordermaoglichkeiten. Die Einzelheiten sind jedoch immer etwas
anders. Hier kann ich oder ein anderer Berater Ihnen gezielte Ausklnfte geben.
Dies hier in diesem Ratgeber fur 16 Bundesléander aufzuftihren, wirde den Rah-
men sprengen. lhre 6rtliche IHK hat dazu bei Bedarf die Einzelheiten.

Nehmen Sie Kontakt zu mir auf!

Jaquem«t

Betriebsberatung
Betriebsberatung Jaquemot fon: 0241 -5153712
Grindung - Wachstum - Coaching  fgx: 0241 -5153 715
TurpinstraBe 19 mail:  beratung@jaquemot.de
52066 Aachen net:  www.jaguemot.de
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Beratungs-Gutscheine

Qzaﬁcé‘w im Wert von 100 Euro

Fir 1 Stunde kostenlose Beratung

zum Thema
) Jaquemot
- Grundun9, Betriebsberatung
- Betriebserweiterung Betriebsberatung Jaquemot
_ Sanierung Grindung - Wachstum - Coaching
oder TurpinstraBBe 19
52066 Aachen

- neue Fordermdglichkeiten.

fon: 0241 -5153712
fax: 0241 -51 53715

Einlsung: il i
bis spétestens 12%0nate nach Kauf dieses Ratgebers mal | ! berat,ung@Jaq uemOt'de
(Beleg aufbewahren) net: WWW.JaqUemOt.de

gzofm@ﬁ im Wert von 100 Euro

Fiir 1 Stunde kostenlose Beratung

zum Thema

Jaquemet

- Finanzierungsmaoglichkeiten X
Betriebsberatung

bei Investitionen, Betriebsberatung Jaquemot
- Betriebserweiterung, Griindung - Wachstum - Coaching
- Umstrukturierungen, TurpinstraBe 19
- Wachstum und 52066 Aachen
..ahnlichen Vorhaben fon: 0241 -5153712
Lo . fax: 0241 -51 53715
ol
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Fordergelder

Eigentlich genauer:
Beratungsférderung.

Wichtiger Baustein vor, wahrend und i .
nach der Grindung eines Unternehmens.

Aber auch in den Folgejahren gibt es fur viele
Unternehmer gute Férdermittel zur Expansion, Potential-
ausschopfung und Festigung des Unternehmens.

Und selbst wenn — leider kann man es heute nicht mehr
ausschlieBen — es einmal zu Schwierigkeiten kommt: auch hier
gibt es wieder Mittel und Wege, um mit Férdergeldern zu stabili-
sieren und zu sanieren.

Wie geht das konkret?e
Der Fordermittelspezialist Karl H. Jaquemot aus Aa-

chen gibt lThnen mit Insider-Tipps klare und eindeuti-
ge Hilfen.

Sie wollen Fakten! Er liefert siel

.Kein Gerenne, keine lange Suche. Hier kommt man schnell auf den
Punkt. Genau das, was ich brauche” - so ein Existenzgriinder ...

... ,ich hab’ oft gefragt, was ich tun muss, um ohne wenn und
aber Fordermittel fir mein Vorhaben zu bekommen.”

Karl H. Jaquemot ist Berater und Experte mit jahre-
langer Erfahrung fir erfolgreiche Griindungen und
mit einem groBen, fundierten Wissen fiir die weitere
Unternehmensentwicklung bis hin zu Sanierung und
Unternehmensiibergaben.

Erfolg ist eine Frage des Wissens!
Dies zeigt dieser Ratgeber eindrucksvoll.
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